Suomalaiset hedelmé- ja marjalikoorit SWOT-analyysi; 13.4.2015 asiantuntijatydpajan purku

Asiantuntijat kokosivat suomalaisten marja-ja hedelmalikddrien SWOT:in
Asiantuntijoina:

Taina ja Risto jr. Hallman, Alahovin Viinitila Oy, Paula Vanhatalo ja Eva Palotie Hameeatéimm
instituutti/Lepaan viinitila, Ossi Levainen, Suomen Alkoholitukku Oy, Jouko Kaariainen jaiini-
ruokatoimittaja, Tiina Rantanen, ruoka-ja viinitoimittaja, Blondi Productions, Maritgadaruoka-ja
viinitoimittaja, Ruoka-Ateljee Joutjarvi, Krista Manttari, Ravintoladk&i seké Helena Kangasluoma,
Ravinteli Pork and More

Yhteenveto:

Vahvuudet ("Valitsen aina kotimaisen tuotteen!” Talld hetkelld marja- ja hedelmalik6orit parjaavat,
koska...)

- uniikit raaka-aineet

- runsas lajikkeisto

- raaka-aineet l&helta

- eksoottiset maut

- eksoottiset marjat/hedelmét
- puhtaus (pohjoinen ilmasto), aromikkuus -> nayttava myos pakkauksessa/paketissa
- pitkat perinteet

- Joutsenlippu

- laadunvalvonta/uskottavuus
- ammattitaito

- tekniikka

- tuotekehitys

- markkinointi— kiinnostavuus
- lahituotanto, kotimaisuus

- omaperaisyys

- tarinat, historia, perinne

Heikkoudet (“ihan kiva tdméa periaatteessa on, mutta...)

- hinta liian korkea

- kayttotarkoitus?- lilan makeita, liian makea avec-juomana

- arvo karsii juomasekoituksissas kallis vs. muut likoorit. + pullon muoto hankata
alkoholivahvuus sekoituksiin pieni + henkinen arvo liian korkea juomasekoituksiin

- saatavuus

- tuntemattomia kuluttajille sekd ammattilaisille

- traditioiden ja tarinoiden ja mielenkiintoisen taustan puuttuminen

- tunnettavuus’ldhiruoka julkkisten esimerkki - puuttuu

- kuluttajalla ei suoraa tunnetta tuotteeseen

- huonosti markkinoitu- ei media-seksikas

- byrokratia ; — markkinointi vaikeaa, myyntirajoitukset- tuottaminen kallista, tuotteen
kilpailukykyinen hinta?

- veroluokat

- kasvukyky nykyisilla pelisdannoilla?

- kalliit analyysit (1 hyvaksytty laboratorio Suomessa)

- ra&aaineet ja luonnon olosuhteet

- pakkausmateriaalit{filot pieneriin. — korkea hinta/ huono saatavuus

- pakkaus ja sisaltokin usein vahan tylsa



- jakelukanavat— pientuottajien haasteet
- vienti — erdkoot— verkostoitumign puute
- nimen mabhti (ulkomailla/kotimarkkinoilla)
- tietotaito myyda ja tarjoilla tuotetta oikein
- myyjilta puuttuu halu myyda tuotetta

Mahdollisuudet (Likooreilld mahdollisuuksia vaikka mihin. ”Liperin Limoncello”, mit4, miksi ja
miten?)

- omat suomalaiset reseptit, esiéhicocktailit

- my0ds muussauoanvalmistuksessaesim. kesgjuhlissa lakkalikdorilla liekitetyt letut

- konditoriapuoli

- kahvilatuotteet, suunnataan tuotekehittelyd vastaamaan kahvilakulttuurin tarpeita

- kotikayttbinnostaminen

- Suomen oma yrttilikbori?

- perusmakuja tutuksi Suomessa valmis makukarttajota voidaan lahtea hifistelemaan
trendien mukaan lisdamalla erikoiskomponentteja, tiedolla/taidolla/tahdolla seké s#nisto
kielelliset ilmaisut + hyvat pakkaukset

- ruoka-alkoholeja kehitettava monipuolisesti ml. verotus (nyk. keittidalkohedivintola
hakee luvan)

- lisenssoidut yksityiset alkoholimyymalat (ei Alkon monopolia, ei kaupanhyllyille Pirkka-
tuotteeksi)

- erikoispakkaukset, parfymerigyppisesti ”likooribaari”

- vahvempi alkoholi 35-40t-% sekd vahempi sokeripitoisuus, shot-tyyppiset likoorit

- miedompia (alkoholia vdhemman, 15-20 t-%) ja sokeria vahemman

- likoorien raaka-aineet, arktiset villit marjat, yrtit

- korkea raaka-ainepitoisuus

- tuotekehittelyd yhdessa ammattilaisten kanssa (baarimestarit)

- Kiinnitetddn enemman huomioita pakkaukseen ja -suunnitteluun

Uhat (Uhkana suomalaisten marja-hedelmalikdorien hidas kuihtuminen? ”Olisi pitényt tdmakin
ajoissa ymmartad ja tehdad”.. Miti siis?)

- Ssaatavuus

- markkinointi

- tradition katoaminen

- lainsaadanto

- hallituksen poliittinen paattamattomyys/erimielisyys
- veropolitiikka

- Alkon T3-kiertovaatimus

- el maara vaan laatu

- turha vaatimattomuus

- epatasalaatuisuus

- raaka-aineiden saatavuus

- sato luonnonilmidista kiinni

- pakkausmateriaalien ja pakkauskokojen pienerien saatavuus



