Lahiruoan tie kauppaan ja kuluttajan ostoskoriin

Hamalainen lahiruokadialogi - Lahiruokaa kestavasti kauppaan
ja kuluttajalle -hankkeentuloksia1.1.2021-31.3.2023

YhteistyOsta voimaa lyhyisiin elintarvikeketjuihin, 14.2.2023 Hameenlinna
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Sisalto

Tutkimuksesta lyhyesti

Lahiruokakuluttajat - profiilit ja osallistaminen tutkimukseen
Arvoketjun tunnistetut kehittamisen painopisteet

Tuloksia toteutetuista kokeiluista
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ASaal- Kaytannonldheisia ratkaisuja lahiruoan saatavuuden
ialge Darantamiseen paivittaistavarakaupoista

- arvoketjun yhteistyon rakentaminen
- logistiset ratkaisut
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Miten edettiin?

1. Ruokajirjestelmin roolit 2. Uusien toimintamallien innovointi ja
ja haasteiden kartoitus ketterat kokeilut lahiruoan

saamiseksi kauppaan

* Kuluttajakysely 500:lle kanta- ja

pdijathamalaiselle kuluttajalle e Kuluttajainnovointitydpaja ja innovointi
S : yhdessa arvoketjun eri toimijoiden kanssa,
Toimijahaastattelut ja -keskustelut ml. opiskelijat

* Tydpaja yrittdjille ja kaupoille + Konkreettisia kokeiluja

* Ryhmadkeskustelut
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Esityksen elementit (15 min)

= Valmistele noin viiden minuutin esitys
* Tavoite?
= Kenelle ratkaisu on toteutettu?
= Mika ratkaisu on?
= Mita hydtya ja arvoa ratkalsulla on?
“uka muu voisi olla kilnnostunut ratkalsusta?
A ratkaisussa on uutta?
‘L ratkaisun toteutukseen tarvitaan mukaan?
lisatietoa viel4 tarvitaan?
‘Seuraavaks| tapahtuu?
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Lahirvuan Kuluttajaprofiilit

Innovatiivisuus ja Lahiruokaan suhtautuminen

| Uusia kokemuksia |
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Lahiruokamarkkinoiden tarkeimmat kehittamiskohteet,

toimijoiden nakokulma

KULUTTAJA

KAUPPIAS Tilaamisen tehokkuus/
helppous.

TUOTTAJA Toimituspaivista
sopiminen.
Kaupan jarjestelmien
avaaminen.

Tuotteita aina saatavilla.

Myyntierien joustavuus,
myOs pienten erien
toimitus.

Tiedonsaanti
myyntimaadrista seka
havikki- ja
tuotepuutteista.

Loydettavyys,
tunnistettavuus ja tieto
koska kaupoissa.

Lahituotteiden
brandaaminen.

Sijoittelu, esillepano,
sesonkiajattelu,
paikallisuuden
esiintuominen.
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Seuraa, mita kaupassa tapahtuu
Case: havikit ja tuotepuutteet (12.7.-15.8.2021)

Tuottaja 1 (lihajaloste) Tuottaja 2 (leipa)

* 3tuotteen otanta * 2tuotteen otanta
* Myynti 47 kpl *  Myynti 221 kpl
 Havikki 3 kpl » Havikki 7 kpl

* Tuotepuutteita 0/15 kertaa Tuotepuutteita 8/10 kertaa
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Mita tarvitaan lahiruoan saatavuuden parantamiseen?

Asennemuutosta

Vuoropuhelua

Kokeiluja
Digitaalisuuden hyodyntimista
Dataa (helpossa ja monessa muodossa)
Yhteistyota

Jalostettua tietoa
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Kirtos!
Hankkeen nettisivu: www.hamk.fi/lahiruokadialogi

Sanna Lento, Hdmeen ammattikorkeakoulu,
Sanna.Lento@hamk.fi

Anu Seisto, Teknologian tutkimuskeskus VTT Oy,
Anu.Seisto@vtt.fi

Juha Ketola, Kauppavalmennus Oy,
Juha.Ketola@kauppavalmennus.com
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