
Mistä hanke sai alkunsa? 
– käytännön tarpeesta
Uudenmaan viljelijäryhmähankkeen 
tausta
• Uudenmaan Ruoka -osuuskunnan 

kautta on jo usean vuoden ajan tehty 
suoramyyntiä kuluttajille

• Toiminta on osoittanut, että kysyntää 
paikalliselle ja luomuruoalle on

• Samalla viljelijöiden arjessa on noussut 
esiin toistuva haaste:
• tilaukset vaihtelevat paljon
• tuotantoa on vaikea suunnitella
• riski jää pitkälti viljelijälle

• Viljelijöiden kesken syntyi ajatus:
• mitä jos osa myynti perustuisi 
etukäteen sovittuun satosopimukseen?



Uudenmaan viljelijäryhmähanke

• Uudenmaan viljelijöiden yhteistyön kehittäminen
Viljelijäryhmähanke 2026–2027

• Kehitetään sopimuspohjainen suoramyyntimalli (satokausisopimus)
• Vahvistetaan viljelijöiden välistä yhteistyötä ja tuotannon 

ennakoitavuutta
• Kehitetään digitaalista alustaa tilausten ja sopimusten hallintaan
• Sitoutetaan kuluttajat mukaan paikalliseen ruokaan
• Malli skaalattavissa myös muualle Suomeen
• Kestävämpää ruokajärjestelmää, jossa viljelijä ja kuluttaja voittavat 

yhdessä 



Uudenmaan viljelijäryhmähanke
Mukana 10 tilaa Uudeltamaalta
• Lill-Breds bärgård – marjat, Inkoo
• Råbäck gård – omenat, Espoo
• Smeds gård – omenat, marjat vilja, jalostus, Porvoo
• Herttoniemen Ruokaosuuskunta – vihannekst (luomu), Helsinki
• Thorsvik Hereford – laidunliha (luomu), Kirkkonummi
• Bovikin luomutila – lammas & laidunliha (luomu), Tammisaari
• Ahlbergin puutarha – versot ja salaatit (luomu), Sipoo
• Malmgårdin viljamakasiini / Henrik Creutz – jauhot ja viljatuotteet 

(luomu), Loviisa
• Mäntymäen luomutila – kananmuna (luomu) Hyvinkää
• Vihreä Härkä / Juha-Pekka Aikola – härkäpaputuotteet (luomu), Kalanti 

(Varsinais-Suomi)



Mitä hankkeessa konkreettisesti tehdään?
Satosopimus – sopimuspohjainen suoramyyntimalli
• Hankkeessa kehitetään ja pilotoidaan satokausisopimus, jossa:

• kuluttaja sitoutuu etukäteen osaan tuotannosta
• viljelijä saa paremman ennustettavuuden tuotantoon
• riskit ja hyödyt jakautuvat reilummin

Käytännössä hankkeessa:
• muotoillaan sopimusmalli viljelijöille ja kuluttajille
• määritellään, mitä sopimus sisältää:

• tuotteet
• aikataulut
• hinnat

• testataan mallia Uudenmaan Ruoka -osuuskunnan kautta
• Hankkeeseen sisältyy myös opintomatka Eurooppaan, jossa tutustutaan käytännössä toimiviin sopimuspohjaisiin 

suoramyyntimalleihin ja tuodaan opit suoraan viljelijäryhmän kehittämistyöhön.



Digitaalinen alusta ja yhteistyö viljelijöiden 
välillä
Tuotannon ja tilausten hallinta
• Hankkeessa kehitetään digitaalista alustaa tukemaan:

• sopimusten hallintaa
• tilausten keräämistä
• toimitusten koordinointia

• Alusta on työkalu:
• viljelijöiden välisen yhteistyön tueksi
• tuotannon kokonaisuuden hahmottamiseen

• Samalla vahvistetaan viljelijöiden keskinäistä yhteistyötä:
• mitä kukin tuottaa
• miten tuotanto täydentää toisiaan



Rahoitus: 
Julkista tukea: 62.565,- 
Viljelijöiden panostus: 3.600,- 
Uudenmaan Ruoka: 17.255,- 



Uudenmaan viljelijäryhmähanke

Hyödyt viljelijöille

• Markkinan ennakoitavuus & riskien pienentyminen

• Yhteiset markkinointiratkaisut

• Suora asiakassuhde & parempi kate

Hyödyt kuluttajille

• Laadukas lähiruoka, läpinäkyvä alkuperä

• Helppo sitoutuminen koko satokaudeksi



Mitä tästä jää elämään? Vaikutukset ja jatko

• Viljelijöille:
• parempi tuotannon 

ennakoitavuus
• mahdollisuus keskittyä viljelyyn

• Kuluttajille:
• läheisempi suhde ruokaan ja sen 

tuottajiin
• mahdollisuus vaikuttaa

• Uudellemaalle:
• vahvemmat lyhyet ruokaketjut
• malli, jota voidaan soveltaa 

myös muualla Suomessa

• Hankkeen tuloksena:
• dokumentoitu satosopimusmalli
• käytännön opit 

viljelijäryhmätyöstä
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